Spoétdzielnie
Uczniowskie

KARTA OCENY MERYTORYCZNEJ

NUMER WNIOSKU

NAZWA SPOLDZIELNI UCZNIOWSKIE)

NAZWA SZKOLY

KRYTERIUM OCENA UWAGI

CZYTELNOSC | SPOJNOSC BIZNESPLANU
Whiosek jest samodzielny.

, . L 0-1-2-3
Poszczegolne elementy wniosku s3 spojne.

Whniosek jest czytelny, zrozumiaty.
CHARAKTERYSTYKA SPOLDZIELNI UCZNIOWSKIEJ
Whnioskodawca przedstawit podstawowe cele dziatalnosci.

0-1-2-3
Whioskodawca szczegotowo opisat przedmiot dziatalnosci.

Whnioskodawca poprawnie okreslit misje Spotdzielni Uczniowskiej.
WIZUALIZACJA SPOLDZIELNI UCZNIOWSKIE]
Nazwa SU jest krotka, ciekawa i adekwatna do prowadzonej dziatalnosci.

0-1-2-3
Whnioskodawca zaproponowat dobrg lokalizacje SU.

Logo SU jest autorskie, proste, nowoczesne i zapamigtywalne.
RYNEK | KLIENCI
Whioskodawca przedstawit charakterystyke klientow.

0-1-2-3
Whioskodawca okreslit obszar dziatania Spotdzielni Uczniowskiej.

Whnioskodawca przedstawit otoczenie SU i konkurencje.
POLITYKA PRODUKTU

Whioskodawca przedstawit nazwy produktow/ustug i ich charakterystyke.

0-1-2-3
Whioskodawca okreslit polityke cenowg i podat ceny produktéw i/lub ustug.

Whioskodawca okreslit kanaty dystrybucji i organizacje sprzedazy.
PROMOCJA | MARKETING

Zaplanowany sposob promocji jest adekwatny do grupy klientow.

0-1-2-3
Whnioskodawca wskazat narzedzia promociji.

Whioskodawca okreslit dziatania marketingowe dla oferowanych ustug.
KREATYWNOSC | REALNOSC WYKONANIA

Zaplanowane dziatania s3 realne i mozliwe do zrealizowania.

Pomyst na Spétdzielnie Uczniowska jest ciekawy. 0-1-2-3
Pomyst na Spotdzielnie Uczniowska jest innowacyjny, a jesli nie, to wskazano
na pomysty uzyskania przewagi konkurencyjnej na rynku.

ANALIZA SWOT

Whnioskodawca realnie zidentyfikowat mocne i stabe strony SU.

} 0-1-2-3
Whnioskodawca zidentyfikowat szanse i zagrozenia ze strony otoczenia SU.

Whnioskodawca poprawnie zidentyfikowat czynniki wewnetrzne i zewngtrzne.
DZIALALNOSC OPERACYINA

Whioskodawca wskazat zrodta finansowania SU, w tym wktad wtasny.

L , . 0-1-2-3
Whnioskodawca opisat zrodta zaopatrzenia i wspotprace z dostawcami.

Whioskodawca okreslit niezbedne wyposazenie do rozpoczecia dziatalnosci.




Spoétdzielnie
Uczniowskie

ZARZADZANIE FINANSAMI SU
Whnioskodawca opisat metody zarzadzania finansami SU.
Whnioskodawca przedstawit polityke rachunkowosci SU.

Whnioskodawca wskazat osoby odpowiedzialne za finanse SU.

0-1-2-3

STRUKTURA ORGANIZACY]NA

Whnioskodawca opisat Zarzad SU i jego kompetencje oraz obowigzki.
Whnioskodawca przedstawit Rade Nadzorcza SU i jej kompetencje oraz
obowigzki.

Whnioskodawca przedstawit schemat organizacyjny SU.

0-1-2-3

HARMONOGRAM
Whioskodawca poprawnie okreslit etapy uruchomienia i prowadzenia SU.
Harmonogram jest realny do zrealizowania w okreslonym czasie.

Whioskodawca dokonat podziatu obowigzkow pomiedzy cztonkow SU.

0-1-2-3

FINANSE
Whioskodawca poprawnie okreslit koszty uruchomienia i prowadzenia SU.
Whnioskodawca poprawnie skalkulowat przychody z dziatalnosci SU.

Whnioskodawca wskazat planowany zysk.

0-1-2-3

WNIOSKOWANA KWOTA DOTACJI
Whioskodawca poprawnie okreslit kategorie kosztow uruchomienia SU.
Whnioskodawca poprawnie skalkulowat koszty uruchomienia SU.

Whnioskowana kwota jest niezbedna i adekwatna do zaplanowanych dziatan.

0-1-2-3

ZALACZNIKI (nieobowigzkowe)

Whioskodawca przedstawit bilans dziatalnosci SU w ujeciu prospektywnym.

Whnioskodawca przedstawit rachunek zyskow i strat w ujeciu prospektywnym.

Whnioskodawca zataczyt dodatkowe informacje majace wptyw na ocene

biznesplanu (np. oferta, badania marketingowe, wzor baneru promocyjnego).

0-1-2-3

PUNKTY DODATKOWE

Whnioskodawca wykorzystat nieszablonowe rozwigzania.
Dziatalnos¢ SU jest wazna dla spotecznosci lokalnej.
Whioskodawca planuije realizowa¢ dziatania o charakterze CSR.
Biznesplan opisany jest w sposob ciekawy, ponadprzecietny.

Biznesplan zawiera istotng wartos¢ dodana.

max.

5 pkt.

IMIE, | NAZWISKO OSOBY OCENIAJACE]

DATA WYSTAWIENIA OCENY

WYNIK OCENY

IMIE | NAZWIKO OSOBY WERYFIKUJACE]

PODPIS OSOBY WERYFIKUJACE]




